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PREHLAD

VYUZITIE AKREDITiVOV PRI FINANCOVANI
MEDZINARODNEHO OBCHODU

Ing. Eva Jancikova, PhD.

ABSTRAKT

Vo financovani medzinarodného obchodu ma nezastupitelné miesto
dokumentérny akreditiv, ktory je v svojej podstate uz nastrojom financovania, ale
okrem toho je sucastou aj sofistikovanejsich foriem financovania, akymi st forfaiting,
exportné financovanie akomoditné financovanie. Cielom ¢lanku je definovat
a analyzovat jednotlivé formy financovania zpohladu dovozcu, vyvozcu
a sprostredkovatela, nakol’ko v podmienkach Slovenskej republiky mame pomerne
vel'ké rezervy vo vyuzivani dokumentarneho akreditivu v obchodnom financovani.

Kracové slova: obchodné financovanie, dokumentarny akreditiv, forfaiting, exportné
financovanie, komoditné financovanie

ABSTRACT

Documentary letters of credit play a very important role in international trade
and by their nature they are already an important financing tool. They are also an
important part of other sophisticated forms of financing, such as forfaiting, export
finance and commaodity finance. The purpose of this article is to define and analyze
different forms of financing from the perspective of the importer, exporter and
middleman, as the use of letters of credit in foreign trade of the Slovak Republic is
inadequate compared to other developed countries.

Key words: trade finance, documentary letter of credit, forfaiting, export finance,
commodity finance

JEL: F49, G15, G21, G32

Uvop

Rozvoj medzinarodného obchodu je spojeny s medzinarodnym obchodnym
financovanim, v rdmci ktorého ma nezastupite'né miesto akreditiv. Akreditiv ma svoje
Specifické miesto v medzinarodnom obchode. Je to najbezpecnejsi platobny
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a zaistovaci prostriedok, ktory sa pouziva pri obchodnych transakciach spojenych
s rizikom obchodného partnera a jeho krajiny, teda ak je obchodny partner novy alebo
je z krajiny, ktoréa je ekonomicky alebo politicky nestabilna.

Pred uzavretim Kkontraktu prebiehajd rokovania medzi predavajucim a
kupujucim, ktoré maju za ciel’ optimalizovat’ spdsob platenia a platobné podmienky.
Vicsina bank maé Specializované utvary, ktoré sa zaoberaji zhromazdovanim a
obstaravanim informacii o firmach. Vo velkej miere vyuzivaju aj tzv. ,,kancelarske®
informacie, ktoré poskytuju Specializované firmy. Okrem volby platobnej podmienky
v mnohych pripadoch su tieto rokovania dolezit¢ aj z hladiska finan¢ného
zabezpecenia obchodu tak na strane predavajiceho, ako aj kupujuceho. Nezastupitel'né
miesto pri financovani obchodu ma prave dokumentarny akreditiv, ktory sa moze
vyuzit' na zabezpedéenie uveru na strane kupujlceho alebo predavajdceho.

Cielom clanku je definovat' a analyzovat jednotlivé formy financovania
medzinarodného obchodu, pri ktorych sa vyuziva dokumentarny akreditiv z pohl'adu
dovozcu, vyvozcu a sprostredkovatel’a.

1 Financovanie dovozu

Banka po vyhodnoteni bonity klienta méze vystavit’ akreditiv bez toho,
aby prikazcovi viazala prostriedky. V pripade dodavatel'ského uveru moze
dovozca doviest’ tovar a realizovat’ ho na domacom trhu a nésledne z vynosov
uhradit’ protihodnotu dokladov banke. Ide o pripady, ked’ by sa bez akreditivu,
ktory slizi na zaistenie platobnej schopnosti dovozcu, nedal obchod vobec
zrealizovat’. Napriklad, ked’ sa obchodni partneri nepoznaju a akreditiv je
jedina moznost’, ako obchod zabezpecit'.

Banky pri vykonavani svojej Cinnosti vychadzaji jednak zo vSeobecnych
legislativnych pravidiel ajednak zvlastnej obchodnej politiky. V sucasnosti ma
vac¢Sina bank vnutorné normy, ktoré upravuju, komu banky a za akych okolnosti
poskytuju jednotlivé sluzby. Pri vypracovani takychto noriem zohravaju délezita ulohu
medzinarodné a narodné zadvazky vyplyvajlice z medzinarodnych zmlav a narodnych
zékonov a predpisov atiez rozhodnutia akcionarov banky. Ide hlavne o uréité
vymedzenie ochrany banky pred jej zneuzitim na legalizaciu prijmov z trestnej
¢innosti, financovanie terorizmu a pred priamymi Skodami spésobenymi podvodnym
konanim. Viac§ina bank ma jednoznaéne stanovent politiku v oblasti financovania
obchodov s niektorymi $pecifickymi druhmi tovarov, akymi su napr. zbrane, suroviny
a chemikalie, ktoré sa moézu zneuzit’ na vyrobu chemickych a nuklearnych zbrani alebo
narkotik. Niektoré banky, aby sa vyhli problémom, maji vydany absolltny zakaz na
financovanie obchodov s tymito tovarmi. Pre dokumentarne akreditivy je tato politika
banky velmi dolezitd, lebo banka mé& mozZnost pomerne jednoznacne identifikovat,
sakym tovarom sa obchoduje akto je do obchodov zapojeny. VicSina bank
v Eurdpskej Unii ma v tejto oblasti rovnaky postoj.

Pri dokumentarnom akreditive banka vstupuje do zavazku za prikazcu, a preto
v stlade s obozretnym podnikanim musi vediet’, za koho do zavézku vstupuje a aké
riziko na seba prebera. Vystavenie akreditivu podlieha schvalovaciemu konaniu, ako
keby sa prikazcovi poskytoval ver. Je logické, ze ak by pri vyplate z akreditivu
prikazca nemal zdroje, aby banke zaplatil odmenu za vyplatené prostriedky, musela by
banka pouzit’ svoje vlastné zdroje, a v takom pripade by islo o poskytnutie vynateneho

MEDZINARODNE VZTAHY, 2013,2 o 117



Gveru. Banka teda podpisuje s prikazcom tverovii zmluvu. Méze ist’ o jednorazovd
zmluvu o poskytnuti Gverovej linky na jednotlivl transakciu alebo o ramcovi Gverovd
zmluvu, ktord moze zahrnovat’ viacej transakcii vratane poskytnutia prostriedkov na
financovanie d’alSich potrieb prikazcu.

V praxi sa mézeme stretnut’ s niekol’kymi moZznost'ami:

e Financna situdcia prikazcu je vynikajica. Vystavujica banka nema Ziadne
pochybnosti otom, Ze v case vyplaty bude mat k dispozicii dostatok
finanénych prostriedkov na svojom beznom alebo wiverovom tuéte. Uverovy
limit je mozné schvalit’ bez potreby zaist'ovania.

e Prikazca ma v case vystavenie akreditivu dostatok vlastnych zdrojov. Aj
V tomto pripade banka analyzuje jeho finan¢nu situaciu. V pripade, Ze finan¢na
situacia prikazcu je akceptovatelnd, banka zablokuje prostriedky vo vyske
zavizku na jeho ucte a podpisuje okrem Gverovej zmluvy aj zmluvu o blokécii
prostriedkov na G¢te prikazcu v prospech vystavujicej banky.

e Vpripade, ze finan¢na situacia prikazcu nie je pre banku akceptovatelna,
banka akreditiv nevystavi, aj ked’ ma v ¢ase ziadosti o vystavenie akreditivu
dostatok prostriedkov a banka ich méze zablokovat. Ide o pripady, ked’ hrozi
riziko, Ze prikazca moze mat’ v budicnosti finanéné problémy a exeklcie na
uctoch. Pretoze blokacia sa realizuje na uctoch prikazcu, nie je banka chranena
v pripade exekucie. Ur¢itou moznost'ou zabezpeéit' pred rizikom je zaloZenie
prostriedkov v prospech banky a podpisanie zaloznej zmluvy, ktora sa
nasledne registruje v notarskom registri.

e Prikazca nema v case vystavenia akreditivu dostatok vlastnych zdrojov.
V tomto pripade banka posudzuje celkova finan¢nt situaciu klienta eSte
dokladnejsie a vysledkom analyzy klienta je odpoved’ na otazku, ¢i bude mat’
prostriedky v buddcnosti, napr. zaplatenim tovaru doméacimi alebo
zahrani¢nymi odberatelmi. Banka na zaistenie takejto transakcie bude
pozadovat’ ur¢ité dodatoéné zabezpecenie napriklad zalozenie pohladavok
v prospech banky (znovu prichadza do Gvahy registracia v notarskom registri),
zalozenie tovaru, zaslanie tovaru na adresu banky, zaloZenie zasob, zaloZenie
nehnutel’nosti a pod.

DiZka schvalovacieho procesu zavisi nielen od bonity prikazcu, ale aj od
vysky a trvania akreditivneho zavazku. Prikazca by pri podpisovani kupnej zmluvy
mal mat’ aspon predbezny stihlas banky s vystavenim akreditivu. V opa¢nom pripade
sa vystavuje riziku, Ze sa V kupnej zmluve zaviaze, ze do urCitého Casu zabezpeci
vystavenie akreditivu, a potom tento zavazok nebude schopny splnit’, ¢im porusi kupnu
zmluvu. Po schvéleni vstupu banky do zdvazku za prikazcu, banka a prikazca
podpisuju zmluvu o otvoreni akreditivu (v zmysle § 682 Obchodného zakonnika).
Sucastou zmluvy o otvoreni akreditivu, ktord obsahuje len zakladné Udaje o transakcii,
je aj ziadost’ o otvorenie akreditivu, ktora obsahuje vSetky d’alSie podrobnosti.

Ziadost’ o otvorenie akreditivu by mala obsahovat’ (ipIné a jasné instrukcie pre
vystavujucu banku. Na zjednoduSenie vystavovania ziadosti sa pouzivaju predtlacené
formulare bank, ktoré prikazcu ,,vedu* obsahom ziadosti. Ich vyhodou je mozZnost’
volby medzi ponukanymi moznostami. Je vel'mi dolezité vystavit akreditiv na
prvykrat tak, aby prikazcu dostatoéne chranil pred neopravnenou vyplatou a pred
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potrebami zmien, ktoré méze pozadovat’ opravneny, v pripade Ze nebude akceptovat
predlozené¢ znenie akreditivu. Spravne vyplnenie ziadosti o vystavenie
dokumentarneho akreditivu je zakladom funk¢nosti celej operacie. Je najdolezitejSou
¢astou povinnosti prikazcu. Po vystaveni akreditivu hra ziadatel’ ,,pasivnu® tlohu. Po
predlozeni dokumentov beneficientom banka skima a zist'uje ich sulad s akreditivnymi
podmienkami. Ak ich uzna za dobré, vyplaca na tarchu uctu ziadatela bez
predchadzajuceho vyzvania alebo upozornenia.

1.1 Akreditiv s odloZenym platenim

Akreditiv s odlozenym platenim (deferred payment credit) je splatny
v dohodnutom ¢ase po prezentacii dokumentov. Cielom akreditivu s odlozenym
platenim je umoznit’ prikazcovi, aby sa refinancoval za akreditivhu sumu predajom
tovaru, ktory kupil v ramci akreditivu. Vzhladom na kratky ¢as medzi prezentaciou
dokumentov a platenim pri hotovostnych akreditivoch, akreditivy s odloZenym
platenim st velmi vhodné na realizaciu forfaitingovych transakcii. Hoci akreditiv
s odlozenym platenim je splatny vurCitom stanovenom cCase po prezentacii
dokumentov, je obvyklé, Zze banky uskutocnuji platbu opravnenému pred splatnostou
akreditivu. Povaha takejto platby pred splatnostou v ramci akreditivu s odloZzenym
platenim bola v minulosti diskutabilnou.

Niektoré sudy povazovali platbu pred splatnostou za anticipacnii platbu
v ramci akreditivu, po splneni jeho podmienok. Ini to nepovazovali za platbu v rdmci
akreditivu, ale za ver opravnenému. Ak sa platba bude povazovat za uver, naroky
opravneného z akreditivu st podporné. V deni splatnosti akreditivu zavdzok banky
v ramci akreditivu sa vyrovnava oproti ndrokom banky na splatenie Gveru. V novych
Jednotnych zvyklostiach a pravidlach (JZP) je tento problém uz upraveny jednoznaéne.
Banky sa m6zu rozhodntt’ vyplatit’ prostriedky pred splatnostou.

2 Financovanie vyvozu

Dokumentarny akreditiv, ktory predstavuje zavdzok banky poskytnut’ plnenie
(teda platit hned’ alebo za urCity Cas), poskytuje banke vyvozcu (opravneného)
zaruku, ze ak vyvozca je schopny vyrobit’ tovar a zabezpecit dokumenty, dostane
zaplatené. Okrem toho je pre financujucu banku ddlezité aj to, aka banka vystavila
akreditiv a vlastné znenie akreditivu. Financujica banka najcastejSie pozaduje, aby
bola potvrdzujacou bankou. Je to preto, Ze potvrdzujica banka je potom priamym
ucastnikom a bez jej sthlasu nemdzu byt podmienky akreditivu zmenené.

Akreditiv sa vystavuje kratko po podpisani kontraktu. Potvrdzujica banka
modze hned’ po vyhodnoteni rizika vyvozcu a vystavujicej banky schvalit’ poskytnutie
finan¢nych prostriedkov na vyrobu tovaru, ktory je kryty akreditivom. Ide
o0 financovanie kontraktu, ktory je zabezpeCeny akreditivom. Banka by mohla
financovat’ kontrakt aj bez akreditivu, ale v takom pripade by to bolo na riziko
vyvozcu, ktoré je pomerne 'ahké vyhodnotit, a na riziko dovozcu. Vyhodnotenie rizika
dovozcu je pre financujicu banku vel'mi naro¢né, v niektorych pripadoch az nemozné.
Hlavne, ak ide o export do rozvojovej alebo rozvijajucej sa krajiny, kde uz aj riziko
banky je pomerne vysoké. Podmienkou poskytnutia financovania je postupenie vynosu
z akreditivu na financujicu banku.
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2.1 Akontaéné akreditivy

Klasicky akreditiv umozituje Cerpanie najskdr po dodani tovaru a predlozeni
prislusnych dokumentov. V obchode s niektorymi plodinami vznikla potreba
poskytnutia urcitej predplatby, atak sa zacali pouzivat akontacné akreditivy, tzv.
akreditivy s ¢ervenou/zelenou dolozkou (Red clause/green clause credit).

Akreditiv s ¢ervenou dolozkou umoziuje opravnenému ziskat’ predplatbu —
akontéciu bez predlozenia dokumentov, teda este pred nalodenim, naloZenim tovaru na
odoslanie. Akreditiv s ¢ervenou dolozkou bol vyvinuty pre australsky trh s vinou.
Umoznoval farmarom platit’ striha¢om viny pred dodanim kone¢ného vyrobku.
Opravneny mohol uplatiovat’ naroky az do vysky 80 % hodnoty vopred proti zavizku
predavajuceho, ze vramci Casu stanoveného v akreditive doda tovar. Tento druh
akreditivu umoziuje opravnenému kupit’ tovar na aukcii alebo urobit’ testové nakupy
od vyrobcov. Nevyplateny zostatok akreditivu sa vyplaca opravnenému az po
prezentacii dokumentov, ktoré zodpovedaju podmienkam akreditivu. Akontacia je
opravnenym pouzita na vyrobu alebo nakup dodavaného tovaru, alebo na Ghradu
vydavkov spojenych s dodavkou (dopravne, poistné — ak pri vel’kom objeme dodavky
tvori vysSie percento). Nazov vznikol podl'a dolozky o moznej predplatbe, ktora bola
napisana Cervenym atramentom, obvykle na hornom okraji akreditivneho textu.

2.2 Financovanie prostrednictvom potvrdeného akreditivu

Pri nepotvrdenom akreditive (Unconfirmed/Advised Letter of Credit) je v
zavazku za platbu voci beneficientovi len vystavujica banka. Avizujucej banke
nevznikd avizovanim nijaky vlastny platobny zavézok. Tento akreditiv nekryje
zahranicné politické a hospodarske riziko.

Pri potvrdenom akreditive (Confirmed Letter of Credit) druha banka prebera
potvrdenim akreditivu vlastny nezavisly platobny zavézok nezédvisle od toho, ¢i
vystavujica banka bude vstave poskytnat’ potvrdzujicej banke krytie za vykonant
platbu. Pre opravneného je dolezité, ze potvrdenim akreditivu s odstranené zahrani¢né
politické a ekonomické rizikd. Potvrdenie akreditivu nominovanou bankou zaklada
nezavisly zavazok takejto nominovanej banky, ktory existuje ako dodatoény zavazok
popri zavazku vystavujucej banky. Inymi slovami, potvrdenie akreditivu znasobuje
platobné naroky opravneného. Zavazok potvrdzujlcej banky je nezavisly od zavazku
vystavujicej banky. V praxi to znamena, ze vyvozca dostane protihodnotu
dokumentov, ktoré zodpovedaji podmienkam akreditivu pri ich predloZeni alebo v den
splatnosti od potvrdzujlcej banky

Niektoré krajiny (napr. Cina alebo Iran) vo vieobecnosti nepovol'ujii domacim
bankam potvrdzovat’ dokumentarne akreditivy. V tychto krajinach banky vyvinuli
svoje vlastné koncepty na poskytnutie ur¢itého stupiia zaistenia bez potvrdenia
akreditivov. Tieto banky Casto uvadzaju, ze budu ,chranit™ platobné naroky
opravneného. Obchodny tucinok takejto ,,ochrannej dolozky pritom zodpoveda
potvrdeniu akreditivu.

Okrem potvrdenia (otvoreného potvrdenia), ktoré upravuju JZP a aj Obchodny
zakonnik, sa v bankovej praxi stretdvame aj stzv. tichym potvrdenim. Zatial' ¢o
otvorené potvrdenie sa realizuje na zaklade ziadosti vystavujucej banky priamo
v akreditive a ide vlastne o0 ur¢ity sposob ruéenia za vystavujicu banku na zaklade jej
mandatu, pri tichom potvrdeni ide o dvojstranny vzt'ah medzi potvrdzujucou bankou
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a opravnenym bez toho, aby o tejto skuto¢nosti bola informovana vystavujlca banka.
Zmluva o tichom potvrdeni obsahuje dohodu, Ze banka bude voc¢i opravnenému konat’
podla ustanoveni § 687 Obchodného zikonnika ac¢l. 8 Jednotnych pravidiel
a zvyklosti pre dokumentérne akreditivy ako banka potvrdzujica uvedeny akreditiv
v predloZenej podobe a za predpokladu, Ze budu predlozené dokumenty zodpovedajiice
podmienkam akreditivu. Vzhl'adom na to, Ze pri tichom potvrdeni nominovana banka
nie je priamym uCastnikom akreditivu, obmedzuje svoje potvrdenie na akreditiv
V zneni v Case potvrdenia a tiez pre pripad, ked’ splnenie zavizkov z akreditivu alebo
kompenzécia za vyplaty nebude zak&zana pravnou/sidnou cestou.

Uloha avizujucej banky je obmedzena na kontrolu autenticity akreditivu
a nezaklada ziadne pravo voci vystavujucej banke. Banka kontroluje sice dokumenty,
ale ide len o profesionalnu sluzbu klientovi. Avizujuca banka zasiela dokumenty
vystavujlcej banke, atak ziskava kontrolu nad tokom platieb, ktoré by mali
prechadzat’ prave cez avizujicu banku. V pripade, Ze ide o akceptovatelné riziko
opravneného a vystavujicej banky, avizujuca banka moéze akreditiv s uréitymi
obmedzeniami zarucit. Niekedy sa stava, ze banka nie je vObec zaangazovana do
akreditivu, ale opravneny ziada o zaruku, ze po predlozeni dokumentov ich banka
zaplati bez postihu. V tomto pripade ide o pomerne vysoké riziko, ktoré sa v bankéach
posudzuje jednotlivo.

V pripade, Ze ide o otvorené potvrdenie, potvrdzujica banka zvazuje riziko
vystavujicej banky (jej profesionalitu v oblasti akreditivnych transakcii a riziko
krajiny) a v pripade, Ze riziko je akceptovatelné, akreditiv potvrdi. V kazdom pripade
sa predpoklada, ze pokial banka poskytne potvrdenie alebo zaruku v akejkol'vek
forme, mala by dobre poznat’ aj opravneného. Pri tichom potvrdeni alebo zarukach je
to eSte dolezitejSie a banky takéto transakcie vel'mi starostlivo zvazuju a poskytujd ich
len vel'mi dobrym a spolahlivym klientom.

Napriek tomu, Ze vo vicSine bank je potvrdzovanie akreditivov velmi
roz§irené a banky vtom vidia vel'mi zaujimavi formu financovania zahrani¢ného
obchodu s vybranymi teritériami, v bankach na Slovensku si tato forma financovania
stale eSte nenasla svoje miesto. Podobna situacia je aj v dalSich krajinach stredne;j
a vychodnej Eurdpy. Napriek tomu, Ze bankovy sektor v tychto krajinach je vo velkej
miere zastipeny dcérskymi spolo¢nostami najvacsich europskych a americkych bank,
nepodarilo sa im thto oblast’ zasadnejSie ovplyvnit'.

2.3 Forfaiting a akreditivy s odloZenym platenim

Forfaiting povazujeme dnes uz za klasickl formu financovania. Pri forfaitingu
ide o odkup pohladavky bez regresu na klienta. Je to velmi flexibilna technika
financovania, ktord umoznuje exportérovi poskytnut’ dodavatel'sky tver importérovi
bez toho, aby musel viazat’ svoje penazné prostriedky a znasat’ riziko z oneskorenej
platby, resp. z nezaplatenia. Zaroven je exportér plne chraneny proti urokovému a
kurzovému riziku.

Forfaiting sa vyuziva hlavne vo financovani medzinarodného obchodu.
Forfaiter odkupuje od vyvozcu kryté importné alebo exportné pohladavky.
Pohladavka moze byt kryta dokumentarnym akreditivom s odlozenou splatnostou,
bankovou zarukou alebo avalovanou zmenkou. Pri odkupe platobnych inStrumentov
zaistenych bankou a kryjdcich obchodné transakcie ide spravidla o financovanie bez
spatného postihu voci predavajucemu. Forfaitingovy proces sa zacCina uzatvorenim
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zmluvy medzi forfaitingovou spolo¢nostou a forfaitistom. V zmluve sa vymedzuje
konkrétna pohladavka, naklady spojené s odkupom, pozadovand dokumentacia
atermin realizacie. Potom vyvozca dodd tovar dovozcovi a postapi pohladavku
forfaitingovej spoloc¢nosti. Nasleduje uhrada dohodnutej financnej Ciastky (hodnota
pohladavky znizena o nédklady forfaitingu) forfaitingovou spolo¢nostou na ucet
forfaitistu. V deni splatnosti forfaitingova spolo¢nost’ inkasuje nominalnu hodnotu
pohl'adavky priamo od dovozcu, respektive od jeho banky. Pokial’ sa tak nestane,
vystupuje ako veritel' a zabezpeCuje upomienky a d’al$i postup veduci k sudnemu
vymahaniu.

Forfaiting je vhodny pre firmy, ktoré vyvazaju do zahraniéia tovar a sluzby
vy$sich hodnot, hlavne investicné celky. Pomocou forfaitingu sa na jednej strane
obmedzia alebo celkom vylucia rizikd spojené s dovozcom, jeho krajinou a riziko
zmeny kurzu. V pripade forfaitingovych operécii sa vyvinul sekundarny trh, napriklad
v Londyne. Forfaitingova spolo¢nost’ méze odkipent pohl'adavku d’alej predat.

Medzi najddlezitejSie vyhody forfaitingu patri to, ze forfaiting umoznuje
okamzity pristup k finanénym zdrojom uz pri dodani tovaru alebo sluzby, a pritom sa
necerpa uverovy limit vyvozcu. Vyvozca neviaze svoje prostriedky, ma vyssiu
likviditu a odlah¢enu bilanciu. Forfaiting je financovanim s pevnymi UGrokovymi
sadzbami a vyvozca sa nevystavuje menovému a Grokovému riziku.

Forfaiting je flexibilnou sluzbou, ktord umoziuje ponuku na odkup vsetkych
pohl'adavok, ale aj pohladavok jednotlivo. Na rozdiel od faktoringu forfaiting
zabezpeCuje financovanie pohladavok s dlh§imi splatnostami od 90 dni az do 10
rokov. Pri pouziti finan¢ného forfaitingu je mozné prostrednictvom emisie vlastnych
zmeniek ziskat' prostriedky na financovanie exportnych kontraktov, rovnako ako
prostriedky na financovanie prevadzky.

Ponuky na odkup je mozné ziskat’ v priebehu 24 hodin a vyvozca moze
ponuknut’ dovozcovi odklad platby bez toho, aby to ohrozilo jeho likviditu. Vyhodou
forfaitingu je aj operativnost’ a jednoduchost’ tejto formy financovania. Nevyhodou
forfaitingu si pomerne vysoké naklady v porovnani s inymi moznostami financovania
a niekedy méze mat’ vyvozca problém najst’ pre forfaitingovl spolocnost’ vhodného
rucitel’a.

Koniec devit'desiatych rokov minulého storocia postavil banky pred rieSenie
novych problémov spojenych spodvodmi pri pouziti akreditivov s odloZzenym
platenim. Zatial' ¢o francuzske, talianske a SvajCiarske sudy pdvodne akceptovali
preukadzany podvod za jediny dovod, ked’ prikazca alebo vystavujuca banka mohli
odmietnut’ platenie pri splatnosti akreditivov s odlozenym platenim (akreditivov, ktoré
nevyzadovali predloZenie zmeniek), anglosaské sudy povazovali abstraktna povahu
akreditivov za nadradent nad podvod. Vsetko sa zmenilo rozhodnutim London High
Court, ktory podvod opravneného nadradil nad JZP. Tento std rozhodol, ze hoci boli
dokumenty plne vsulade s akreditivom, potvrdzujuca banka konala nad ramec
mandatu, ktory jej dala vystavujuca banka, ked’ odkupila pohladdvku z akreditivu
s odloZenou splatnost'ou, a teda konala na vlastné riziko. V odévodneni sid stucasne
uviedol, Ze pokial’ by v ramci akreditivu bola pozadovana zmenka, situicia by sa
posudzovala inak. V takom pripade by bola potvrdzujica banka chranend zmenkovym
zakonom, ktory vyslovne chrani tzv. ,bona fide” drzitel'a zmenky pred podvodom.
The London High Court uviedol vo svojom rozhodnuti, ze keby bola potvrdzujuca
banka pred odkupenim pohladavky z akreditivu s odloZenou splatnost'ou poziadala
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0 sthlas a vystavujuca banka by jej ho dala, vystavujiuca banka by bola povinna platit’
aj Vv pripade, ze by sa medzicasom zistil podvod. Toto sidne rozhodnutie vyvolalo
velky rozruch medzi bankami. Podla mnohych by napriklad sad v USA prijal
rozdielne rozhodnutie, t. j. vystavujuca banka musi platit’ za kazdych okolnosti, ak boli
dokumenty prijaté.

Névrhy, aby sa preSlo od akreditivov pouzitelnych odloZzenym platenim
k akreditivom pouzitelnym akceptaciou alebo negociaciou zmenky, sa nestretli
s pozitivnym ohlasom. Mnohé krajiny hlavne v Azii sice rady pouZivajii zmenky, ale
na druhej strane mnohé hlavne v strednej a vychodnej Eurdpe davaji prednost
bezzmenkovym transakcidm. Ani ndvrh, aby si banky davali odsthlasovat’ odkup,
nebol vSeobecne prijaty, pretoze sa predpokladalo, ze vystavujica banka nebude mat
zaujem takyto stihlas davat’.

V kazdom pripade tieto diskusie o nejednotnom pohlade na akreditivne
pravidla priniesli pre banky jedno doélezité poucenie: potrebu poznat’ svojho klienta
ajeho biznis. Banky sa zacali tymto problémom intenzivne zaoberat, a ked’ze islo
0 pomerne doélezitl sti€ast’ obchodného financovania, prijimali opatrenia na eliminaciu
rizik. Zo skusenosti bank bolo evidentné, ze k podvodom s dokumentmi najcastejSie
dochédzalo v ur¢itom podnikatel'skom segmente, malokedy to boli priemyselné
podniky alebo vel'ké obchodné spoloc¢nosti. NajrizikovejSou kategériou boli
obchodnici, ktorych banky dostatocne nepoznali a ktorych manazéri boli Casto inej
Statnej prislusnosti ako obchodna spolo¢nost’. Nejasnosti v oblasti odlozeného platenia
v ramci akreditivov boli jednym z hlavnych dovodov, Ze sa zacala pripravovat’ nova
revizia JZP. Po niekolkoro¢nych diskusiach nakoniec prijali tato definiciu potvrdenia:

,,Vystavujlca banka sa zavdzuje poskytnit’ kompenzaciu nominovanej banke,
ktor4 poskytla plnenie z akreditivu alebo negociovala v pripade préavoplatného
predlozenia dokumentov a postpila prislusné dokumenty vystavujicej banke.
Kompenzécia na sumu pravoplatne predloZzenych dokumentov pri akreditive
pouzitelnom formou akceptacie alebo odloZenej platby je splatna k datumu splatnosti,
bez ohladu na to, ¢i nominovana banka poskytla preddavok alebo zrealizovala odkup
pred datumom splatnosti.!

Postfinancovanie akreditivu je pomerne novou formou financovania na
zaklade akreditivu. Ide vlastne o medzibankové financovanie banky dovozcu. Banka
dovozcu otvori akreditiv, ktory ma potvrdit banka vyvozcu. Exportér predlozi
dokumenty potvrdzujlcej banke, ktord ich skontroluje, a v pripade, Ze zodpovedaja
podmienkam akreditivu, zrealizuje platbu vyvozcovi z vlastnych zdrojov, t. j. bez
toho, aby v case vyplaty ziskala krytie od vystavujicej banky. Stucast'ou akreditivu je
medzibankova dohoda, v ramci ktorej vystavujlica banka zaplati v dohodnutom ¢ase,
najéastejsie je to do 1 roka. Uroky za toto obdobie plati vystavujlca banka, resp. tieto
Uroky prenesie na dovozcu.

Vyhodou tejto formy financovania je, Ze vyvozca dostane zaplatené hned pri
predloZeni dokumentov, ale dovozca plati svojej banke aZ v dohodnutom ¢ase. Pretoze
ide 0 medzibankovy uver, rizikova marza je nizSia, ¢o sa odraza na urokoch, ktoré su
nizsie ako pri priamom dodavatel'skom uvere. Oproti klasickému medzibankovému
uveru je tato forma financovania ovela flexibilnejSia a mdze sa vyuzit' aj pri

! Jednotné zvyklosti a pravidla pre dokumentérne akreditivy, vydanie 2007 JZP 600. Paris : ICC
SERVICES, s. 15.
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financovani mensich obchodov, teda vo vztahu malych a strednych podnikatel’ov.
Odstihlasenie financovania je vlastne sucastou odsthlasenia potvrdenia akreditivu
s podobnym postupom ako pri forfaitingu. Na rozdiel od forfaitingu, kde je akreditiv
vystavovany s odlozenou splatnostou avyvozca sa rozhoduje, ¢i si pohladavku
ponecha vo svojich knihach, pri postfinancovani je akreditiv vystaveny ako
sightovy, vyvozca dostane zaplatené pri predloZzeni dokumentov a Uver si vedie vo
svojich knihach banka. Tuto formu asi najviac vyuzivaju ruské banky pri financovani
svojich dovozov.

Diskontovanie akreditivu je podobnou formou financovania ako
postfinancovanie akreditivu stym rozdielom, ze ide o financovanie akreditivu
s odlozenou splatnostou. Financovanie sa realizuje na riziko vystavujicej banky,
ktoré musi byt schvalené ako pri potvrdenom akreditive. O diskontovanie akreditivu
7iada vystavujuca banka priamo v akreditive, ale sposob, sadzby, marze a dizky
financovania si vac¢Sinou dohodne s financujucou bankou esSte pred vystavenim
akreditivu. Vyhodou tejto formy financovania pre vyvozcu je, Ze dostane zaplatené po
predlozeni dokumentov protihodnotu dokumentov v plnej vySke. Naklady za
financovanie znaSa dovozca.

2.4 Uver na komoditné financovanie

Ide o poskytnutie kratkodobého dveru (spravidla do 1 roka) obchodnikovi
sur¢itou komoditou na financovanie nakladov spojenych s nakupom, dopravou,
skladovanim a predajom komodity. VyuZiva sa pri financovani komodit kétovanych na
burzach (ropa, bavlna, olejnaté semena), pri ktorych su uréené kvalitativne parametre,
na zaklade ktorych je stanovena cena a pri ktorych je mozné odhadnut’ cenovy vyvoj.
Splaca sa spravidla platbami odberatel'ov komodity priamo banke, ktora uver
poskytla. Z Gveru je hradend len Cast’ ceny komodity (60 % az 90 %, podl'a druhu
komodity, podl'a struktiry obchodu). Na tthradu zvy$nej Casti musi obchodnik pouzit
iné (vacSinou vlastné) finanéné zdroje. K Cerpaniu dochadza vyplatou penaznych
prostriedkov na ucet dodavatel'a, pomerne ¢asto dochadza k vystavovaniu
dokumentarnych akreditivov alebo zaruk v prospech dodavatela. Vyhodou je moznost’
ziskania dobre Struktirovaného financovania v stlade s potrebami obchodnika. Bez
tejto formy financovania by sa obchodnik nemohol zucastnit na niektorych
obchodoch a navyse usetreny Giverovy limit méze pouzit’ na iné aktivity.

Komoditné financovanie sa musi zabezpecit’ proti uréitym rizikdm: riziku
nedodania komodity, rizikam spojenym so skladovanim komodity, riziku konkurzu,
platobnému riziku, riziku poklesu ceny komodity a d’al§im rizikam. Rizika spojené so
skladovanim komodity zahrnuju riziko kradeze, podvodu (napr. skladovy list
vystaveny na neexistujuce mnozstvo komodity) a riziko posSkodenia komodity. Tymto
rizikdm mozno predchadzat uskladnenim komodity u nezavislého skladovatela
(financovana komodita nemoze byt uskladnena vo vlastnych skladovacich priestoroch
klienta). Skladovatel'a banka odsuhlasi (najéastejSie na zaklade preverenia finanénych
vykazov skladovatel'a a kontrolou skladovacich podmienok nezavislou kontrolnou
organizaciou). Pocas skladovania je komodita poistena a poistné plnenie vinkulované
v prospech banky.

Financovana komodita musi spiiiat’ nasledovné kritéria (z anglického MUST,
foneticky ,,MAST* = musi):
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e M — marketable = obchodovatel'na — dobre predajna, tzn. na trhu je o tato
komoditu zaujem a obchoduje sa s iou na komoditnych burzach.

e A —ascertainable = overitel'na — Standardizovand, jej kvalitativne parametre st
jednoznacne urcené, atak overitelné (ide napr. o Statne normy, prip.
parametre, ktoré ma dand komodita spinat, $pecifikované na komoditnej
burze). Cena komodity je viazana na tieto parametre.

e S — stable = stabilnd — stabilna cena, tzn. v obdobi financovania by nemalo
dochadzat’ k velkym cenovym vykyvom (cenovy vyvoj mozno odhadnut
analyzou udajov zistenych na komoditnej burze). Stabilny dopyt, o komoditu
by mal byt ,zaujem“, tzn. nejde o nejaki sezénnu, méddnu zalezitost,
najcastejSie sa takto financuju komodity kl'icové pre urcité odvetvie.

e T — transferable = premiestnitelna — mozno ju dobre ahbez problémov
prepravovat’, nielen z hl'adiska samotnej prepravy dopravnymi prostriedkami,
ale hlavne z dévodov vyvoznych obmedzeni, sankcii, veterinarnych opatreni...

Banky najcastejSie financuju uz existujuce komodity (t. j. zozata, vytazenu)
a zriedkavo realizuju predfinancovanie. Banka porovnava cenu na faktire od
dodavatel’a s obvyklou trhovou cenou (napr. na burze), aby sa zabranilo fakturovaniu
nerealnych cien. Podstatou komoditného financovania je, ze bankou financovana
komodita sluzi na zabezpeCenie uveru. Z tohto pohladu je doblezité zabezpecenie
fyzickej aprévnej kontroly nad komoditou pre pripad realizacie zaistenia, teda
dispozi¢né a vlastnicke pravo na komoditu. Na zabezpecenie komodity slizia skladove
listy a zmluvy o zaisteni prevodu prava. Komodita sa stane zaistenim Gveru potom, ako
banka dostane od klienta skladovy list s indosamentom, uzavrie snim zmluvu
0 zaistovacom prevode prava a dostane certifikat kontrolnej organizacie, ktora overuje
mnozstvo a kvalitu uskladnenej komodity. Komodita je pod kontrolou banky a jej
uvolnenie je podmienené alikvotnou splatkou istiny (t. j. kol’ko percent z mnoZzstva
komodity sluziace ako zaistenie je uvol'nené, tol'’ko percent musi klient splatit’ z istiny).
V urcitych pripadoch mdze byt komodita uvol'nena proti vystaveniu bankovej zaruky
(alebo akreditivu) od odberatel’a (ddlezité je, aby banka posudila vhodnost’ podmienok
na vyplatu pod oboma instrumentmi). V pripade, ked’ banka akceptuje priamo riziko
odberatel'a, méze byt komodita uvolnena zo skladu proti postupeniu pohladavky,
vzniknutej na zaklade dodavky tejto komodity, na banku.

Komoditné financovanie je uréené pre obchodnikov s komoditami, ktori musia
byt dostatoéne skuseni a mat’ zodpovedajuci podiel na trhu s danou komoditou.
Obchodnik by mal dolozit’ realnost’ predaja financovaného mnozstva komodity
a komodita musi byt predajna v kazdom okamihu financovania. Obchodnik musi byt
schopny pokryt’ moznt fluktuaciu ceny komodity na trhu. Vyhody pre obchodnika
spo¢ivajli v mozZnosti ziskania dobre Struktarovaného financovania v stlade
s potrebami klienta (finan¢né inzinierstvo) a tieZV moZnosti zucastnit sa na
obchodoch, ktoré¢ by nemohol realizovat’ na zaklade klasickych Struktar zaistenia.
Vyhodou je aj nizka cena financovania v porovnani s rastom ceny komodity pocas
roka (tzn. nakupi velky objem za nizSiu cenu, nez za ktora by mohol priebezne
nakupovat’ mensie objemy komodity zo svojich zdrojov).

2.5 Exportné financovanie
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Dokumentarne akreditivy s Casto sucastou exportného financovania, pri
ktorom ide o okamzité vyplatenie vyvozcu dovozcom. Dovozcovi poskytuje potrebné
finan¢né prostriedky banka vyvozcu formou bankového tovarového tveru. Jednou zo
zékladnych podmienok je prisna ucelovost’ a vdzba na konkrétny obchodny pripad. Pri
vyuziti $tatnej podpory vyvozu — Eximbankou — platia urcité obmedzenia vymedzené
pravidlami ,,OECD CONSENSUS*,

Exportné financovanie sa vyuziva na financovanie investicnych celkov
vratane sprievodnych sluzieb a uvedenia investicie do prevadzky, financovanie
kusovych dodavok investi¢ného a strojarskeho charakteru vratane nahradnych dielov.
Uverovanie vyvozu lodi, jadrovych elektrarni a lietadiel je vo vi¢sine bank upravené
Specialnymi predpismi a financovanie vyvozu vojenskej techniky, vojenského
materialu a pol'nohospodarskych produktov je z tychto tiverov vylucené.

2.6 Zakladné podmienky Uverovania
1. Vyvozcom je pravnické osoba so sidlom v krajine vyvozcu.
2. Uver je poskytovany na max. 85 % hodnoty vyvozu bankou vyvozcu
zahrani¢nému dovozcovi, resp. jeho banke.
3. 15 % hodnoty vyvozu uhradi zahranicny dovozca vyvozcovi pred cerpanim
odberatelského uveru, najcastejsie formou dokumentarneho akreditivu.

4. \Vyvozné Uveroveé rizika poistuje Eximbanka.
5. Miniméalne 50 — 60 % hodnoty tvori tovar slovenského pévodu.
6. Podiel miestnych nakladov na hodnote vyvozu bude predstavovat’ hodnotu

rovnajucu sa maximalne vyske hotovostnej platby.

7. Cerpanie Giveru zahraniénym dlznikom — vo forme vyplaty vyvozcovi z Gveru
prebieha ihned’ po dodavke (Ciastocnych dodavkach).

8. Splécanie Uveru zahraniénym dlznikom prebieha v rovnomernych polroénych
spléatkach, s prvou splatkou 6 mesiacov od ukonéenia dodavok (resp. uvedenia
investicie do prevadzky).

Pri exportnom financovani ma akreditiv velmi délezita ilohu, ktora spociva
v zaplateni, resp. zaisteni platenia tej sumy, ktora nie je Uverovana, t. j. 15 % hodnoty
kontraktu. Co je viak este dolezitejsie, k Gerpaniu Giveru dochddza po uskutoéneni
dodavky. Predlozenie dokumentov o dodani tovaru v stlade s podmienkami akreditivu
je najlepsim ddkazom, ze dodavka bola uskutocnena.

3 Financovanie sprostredkovatelov

Dokumentarne akreditivy majii nezastupitelné miesto pri financovani
sprostredkovatel'skych obchodov. V praxi sa pouzivaju hlavne prevoditel'né akreditivy
alebo back-to-back akreditivy, pripadne ak sa nepodari dohodnut prevod alebo
vystavenie druhého akreditivu, mdze sa ako forma zaistenia pouzit' aj postipenie
akreditivnej pohl'adavky.

3.1 Prevoditel’ny akreditiv

Prevoditel'ny akreditiv (Transferable Letter of Credit) je nastrojom zaistenia
platby pri sprostredkovatel'skych obchodoch. Umoziuje realizovat obchodné
transakcie bez toho, aby sprostredkovatel’ musel na tieto transakcie pouzit’ vlastné
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finanné prostriedky. NajcastejSie je sprostredkovatelom obchodnik, ktory ma
obmedzené moznosti ziskat zdroje na financovanie obchodu. V pripade
prevoditel'ného akreditivu vacsinou banke staci, ked’ preukaze, ze je schopny obchod
zrealizovat' a zabezpeCit' vSetky potrebné dokumenty, ktoré sa pozaduju v rdmci
akreditivu.

Prevoditelny akreditiv je upraveny ¢lankom 38 JZP 600 a je to akreditiv, na
zaklade ktorého moze opravneny poziadat’ nominovani banku, aby bol pouzitelny
veelku alebo scasti jednym alebo viacerymi druhymi opravnenymi.

Prevoditel'ny akreditiv znamené akreditiv, ktory konkrétne uvadza, ze je
,prevoditel'ny*. Prevoditelny akreditiv méze byt pouzitelny ako celok alebo jeho Cast’
inym opravnenym (,,druhy opravneny*) na ziadost’ opravneného (,,prvy opravneny‘).
Prevéadzajlica banka znamena nominovanu banku, ktord prevadza akreditiv alebo, pri
akreditive pouzitelnom V akejkol'vek banke, banku, ktorda je konkrétne poverena
vystavujicou bankou na prevod a ktora akreditiv prevedie. Vystavujuca banka méze
byt prevadzajicou bankou.?

Ak akreditiv neuvadza, Ze je prevoditelny, ndrok na plnenie méze mat len
osoba, ktord je uvedena v akreditive ako opravnena. Teda len opravneny moze
predkladat’ dokumenty a ziadat’ plnenie z akreditivu. Pri prevoditelnom akreditive sa
tento narok na predkladanie dokumentov a plnenie méze previest’ na d’alSie osoby.
Prevedeny akreditiv umoziiuje druhému opradvnenému jeho pouzitie. V pripade, Ze
v Case prevodu nie je dohodnuté inak, vSetky poplatky, ktoré vzniknt s prevodom,
musi hradit’ prvy opravneny.

Podla JZP mobze byt akreditiv prevedeny po cCastiach viac ako jednému
opravnenému, za predpokladu, Ze s povolené Ciastkové Cerpania alebo dodavky.
Druhy opravneny vSak uZz nemoéze previest akreditiv na ziadneho dalSieho
opravneného. To znamend, ze akreditiv sa mdze previest na viacerych, ale nie
viacnasobne.

Ziadost’ o prevod musi uvadzat, &i a za akych podmienok mozu byt zmeny
avizované druhému opravnenému. Ak sa akreditiv prevedie na viac ako jedného
druhého opravneného, odmietnutie zmeny jednym alebo viacerymi druhymi
opravnenymi neovplyvni platnost’ akceptacie zmeny akymkol'vek inym druhym
opravnenym, pre ktorého sa podmienky prevedeného akreditivu prislusne zmenia. Pre
akéhokol'vek druhého opravneného, ktory dani zmenu odmietol, zostane prevedeny
akreditiv nezmeneny.?

Prevedeny akreditiv musi presne odrazat’ podmienky akreditivu vratane
potvrdenia, ak existuje, svynimkou sumy akreditivu, jednotkovej ceny v fiom
stanovenej, datumu platnosti, lehoty na predlozenie alebo posledného datumu
odoslania a vysky percenta poistného krytia.

Prevadzajica banka realizuje prevod na zaklade pisomnej Ziadosti
opravneného. Pred uskuto¢nenim prevodu vsak preveruje vsetky okolnosti a rozhoduje
sa podla textu akreditivu a hlavne podl'a opravneného. Zvycajne nie je dovod, aby
nominovana banka prevod nezrealizovala. Vynimku tvoria pripady, ked’ sa banka

2 Jednotné zvyklosti a pravidla pre dokumentérne akreditivy, vydanie 2007 JZP 600. Paris : ICC
SERVICES, s. 41-42.

3 Jednotné zvyklosti a pravidla pre dokumentérne akreditivy, vydanie 2007 JZP 600. Paris : ICC
SERVICES, s. 42.
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rozhodne, ze sdanym subjektom — opravnenym — nechce znejakého dbvodu
spolupracovat, napr. z dbvodu embarga, podozrenia z prania Spinavych penazi,
obchodovania so zbrafiami alebo inym neakceptovate'nym tovarom, alebo ked” banka
nemoze zinkasovat’ poplatky za prevod.

Banka pred prevedenim akreditivu vel'mi starostlivo kontroluje, ¢&i spiiia vietky
potrebné nalezitosti:

e (i je akreditiv vystavujicou bankou oznaceny ako ,,prevoditel'ny*;

e (i je opravnena realizovat’ prevod akreditivu — akreditiv musi byt pouZzite'ny
v prevéadzajucej banke, t. j. musi by zmocnena platit’, prevziat zavdzok na
odlozen1 platbu, prijat’ cudziu zmenku alebo negociovat’;

e ¢i podmienky prevadzaného akreditivu zodpovedaji podmienkam originalneho
akreditiva (vzdy si treba uvedomovat, ze dokumenty predlozené druhym
opravnenym by mali zodpovedat’ podmienkam povodného akreditivu);

e (i maju byt pripadné zmeny oznamené druhému opravnenému;

e cez ktoru banku sa ma prevadzany akreditiv avizovat’ druhému beneficientovi.

Ako sme uz spominali, JZP stanovuju podmienky, ktoré moézu byt
v prevadzanom akreditive zmenené.
V prevadzanom akreditive moZze byt

ZniZena suma akreditivu a jednotkova cena tovaru.

e Akreditiv moZe byt prevedeny na rovnaku sumu a jednotkovd cenu v pripade,
7ze prvy opravneny vystupuje len ako sprostredkovatel, ktory dostava
sprostredkovatel'ski proviziu (napriklad, ked’ konecny kupujici a dodavatel
o sebe sice vedia, ale znejakého dovodu spolu nechci alebo nemozu
obchodovat)) a sprostredkovatel'skii proviziu dostane mimo akreditivnych
podmienok.

e Vopripade, Ze su povolené Ciastoéné dodavky/Cerpanie, treba sa uistit, ze
V prevadzanom akreditive su jednotkové ceny pre jednotlivé polozky mensSie
alebo rovnaké ako v origindlnom akreditive. V ziadnom pripade sumy vo
fakture druhého opravneného nesmu byt vysSie ako vo fakture prvého
opravneného.

Skratena platnost’ akreditivu/terminu  dodavky/lehoty na  prezenticiu
dokumentov.
e Prvy opravneny mdze toto pozadovat’ v pripade, ked’ chce urychlit' dodavku
tovaru a/alebo prezentaciu dokumentov, napriklad nebude urcity ¢as v préci
a nebude moct’ vymenit’ faktary).
e Banka moéze, aby mala viac Casu na spracovanie dokumentov, navrhnut’
prvému opravnenému skratenie casu na prezentaciu dokumentov.

Percento poistného krytia moze byt zvysené tak, aby suma krytia dosiahla sumu,
ktord je uvedena v originalnom akreditive.
e Originalny akreditiv uvadza ,,najmenej na 110 % alebo podobné vyrazy, aby
sa prediSlo tomu, Ze dokumenty odmietnu z toho dévodu, ze poistnd suma je
trochu vyssia, ako sa pozadovalo.
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e Percento uvddzané v prevadzanom akreditive moéze byt uvedené uréitym
poctom cisiel po desatinnej Ciarke, tak aby sa dosiahli poziadavky originalneho
akreditivu, napr. 127,2345 % (kde toto percento prevadzanej sumy sa rovna
110 % sumy p6vodného akreditivu).

e V pripade dodavok niekol’kych polozZiek tovarov, a ked” su ¢iasto¢né dodavky
povolené, treba sa uistit, ze percento uvedené v prevaddzanom akreditive je
stanovené jednotlivo pre kazdid polozku, ked’ sa aplikuje rézna provizia pre
kazdy typ tovaru.

Vsetky podmienky prevadzaného akreditivu musia zodpovedat” podmienkam
originalneho akreditivu, napr. Incoterms, dopravna cesta. To si, samozrejme, vyZzaduje,
aby si to prvy opravneny pri obchodnych rokovaniach uvedomil.

Banka si musi davat’ pozor, aby text prevadzaného akreditivu zodpovedal
textu poévodného akreditivu. Napriklad, ak vystavujuca banka stanovi, ze
konosament ma uvadzat' ,,notify applicant, potom v prevadzanom akreditive treba
uviest' notify adresu tejto spolocnosti, ak poistny dokument ma uvadzat C¢islo
povodného akreditivu, v prevadzanom akreditive treba uviest' toto ¢islo. Banka sa
musi tiez uistit’, Ze druhy opravneny bude schopny predlozit’ vSetky poZadované
dokumenty zodpovedajuce podmienkam akreditivu. V niektorych pripadoch treba
zvazit' vSetky zvyklosti a regulécie v zudastnenych krajinach. Napriklad: Akreditiv
z Libanonu pozaduje prezentaciu faktary legalizovanej libanonskou ambasadou.
Faktdra druhého opravneného (vystavena na prvého opravneného, ktory ma sidlo v inegj
krajine ako Libanon) bude mat asi problémy legalizovat ambasadou Libanonu
v krajine druhého opravneného alebo napriklad akreditiv pozadujlci prezentaciu
faktdry s pripojenym $titkom z kontrolného dradu ako SGS, Bureau Veritas a pod.
KedZe takyto Stitok bude pripojeny len k faktdre finalneho predavajiceho (prvy
opravneny), druhy opravneny nebude schopny predlozit faktaru, ktora bude
zodpovedat’ podmienkam akreditivu.  PoZadovanie dokumentu v origindlnom
akreditive, iného ako faktura a/alebo zmenka, v ktorych sa uvadza cena alebo
hodnota tovaru, bude viest’ k tomu, Ze nebudu splnené podmienky akreditivu.

Podmienky obchodnej diskrétnosti
Moze nastat’ niekol’ko pripadov:

1. Kupujuci a konecny dodavatel poznaju svoju identitu a ceny. V tomto pripade
by nemali byt’ ziadne problémy s (dajmi na dokumentoch.

2. Kupujuci a konecny doddvatel poznajii svoju identitu, ale nepoznajit SVoje
ceny. V tomto, pripade treba venovat’ mimoriadnu pozornost’ poziadavkam
v akreditive, ktoré sa tykaju hodnoty alebo ceny. Hlavne ich uvéadzanie na
inych dokumentoch ako faktira a zmenka. Dochadza tu jednak k tomu, ze
hrozi prezradenie cien, a jednak nesplnenie podmienok akreditivu.

3. Konecny dodavatel/predavajuci nepozna identitu kupujiiceho. Treba venovat
pozornost’ poziadavkam v akreditive, ktoré sa tykaju uvadzania zGcastnenych
stran, napr. notify adresy, kontrolné certifikaty a pod.

4. Kupujlaci nesmie poznat identitu doddavatela. Ur€ité dokumenty mozu
obsahovat’ exportéra/dodavatel’a, napr. osvedcenie o povode, baliace listy
vystavené na hlavickovom papieri dodavatel’a.
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Vo vsetkych pripadoch, kde uvadzanie mien/sim moéze poskodit obchodné
zaujmy klienta banky, sa musia hladat’ moznosti, ako sa im vyhnat. Mo6zu sa do
prevadzaného akreditivu vlozit’ dolozky, ktoré su nad rdmec ¢l. 38, JZP 600 napr.
,meno druhého opravneného sa nesmie spomenit na ziadnom dokumente®,
,dokumenty okrem faktury a zmenky nesmu uvadzat’ ziadnu sumu alebo jednotkovu
cenu®.

Prevoditel'né akreditivy sa v medzinarodnom obchode pouZzivaju v pripadoch,
ked sprostredkovatel dokaze presved¢it svojich partnerov, aby tento sposob
akceptovali. V pripade, Ze niektora strana nesuhlasi s prevoditelnym akreditivom,
mbze sa pouzit’ back-to-back akreditiv.

3.2 Back-to-back akreditiv

Back-to-back akreditiv sa pouziva v pripade, Ze kupujuci nie je ochotny
vystavit' prevoditelny akreditiv alebo subdodavatel nie je ochotny akceptovat
prevedeny akreditiv. RieSenim je vystavenie samostatnych akreditivov, pokial' s tym
zase suhlasi banka sprostredkovatel’a.

V porovnani s prevoditeI'nym akreditivom je jeho pouzitie rizikovejsie, ked’ze
nie je upraveny JZP 600 a ide o dva samostatné akreditivy. Jeho ziadatel' poskytuje
akreditiv, ktory bol vystaveny v jeho prospech, ako formu zaistenia pre vystavujlcu
banku. Back-to-back akreditiv nekryje riziko nezaplatenia vramci pdvodného
akreditivu. O back-to-back akreditive hovorime vzdy, ked” banka vystavuje importny
akreditiv na zklade exportného akreditivu.

Back-to-back akreditiv je vystaveny vystavujicou bankou alebo potvrdzujicou
bankou na Ziadost’ opravneného back-to-back (alebo druhého) akreditivu, ktory je
zvyCajne obchodnym partnerom opravneného, od ktorého nakupuje tovar, ktory sa
predava prikazcovi prvého akreditivu. Obidva akreditivy su od seba nezavislé.

Back-to-back akreditivy mozu mat’ rézne kon$trukcie sroznymi stupiiami
rizika:

1. ,,Uplne identické alebo , realne back-to-back akreditivy — pri tejto konstrukcii
exportny akreditiv plne zodpoveda importnému akreditivu. VSetky dokumenty
okrem faktlry v importnom akreditive sa pouZiju pod exportnym akreditivom.

2. Back-to-back akreditivy, v ktorych sa niektoré dokumenty z importného
akreditivu moézu pouzit’ v rdmci exportného akreditivu. Tato konstrukcia sa
pouziva najéastejsie.

3. Back-to-back akreditivy, kde podmienky exportného akreditivu su Uplne iné
ako podmienky importného akreditivu a ziadne dokumenty z dovozného
akreditivu sa nedajii pouzit’ vramci exportného akreditivu. Vzhladom na
velké riziko sa takato konStrukcia vyuziva zriedkavo, a to len v pripade, Ze sa
transakcia realizuje na limit prikazcu.

Vystavenie back-to-back  akreditivov predstavuje pre banku
a sprostredkovatel’a vzdy uréité riziko, ktorého vyska zavisi od toho, aké dokumenty sa
pozaduju a do akej miery sa daji dokumenty predlozené pod importnym akreditivom
pouzit’ pod exportnym akreditivom. V porovnani s prevoditelnym akreditivom back-
to-back akreditivy sa u¢tuju a eviduju ako dva Uplne samostatné akreditivy.

Klient predlozi banke ziadost’ o vystavenie akreditivu a postup je ako pri
Standardnom akreditive. Banka vystavenie akreditivu zvazuje v celom komplexe

130 o MEDZINARODNE VZTAHY, 2013, 2



podobne ako pri prevoditelnom akreditive. Banka vécsinou pozaduje, aby exportny
akreditiv, na z&klade ktorého vystavuje importny akreditiv, bol fiou potvrdeny a stala
sa tak priamym ucastnikom transakcie a bez jej suhlasu by sa nemohol exportny
akreditiv zmenit’. Obidva akreditivy by mali byt pouzite'né v banke sprostredkovatel’a.
Exportny akreditiv by mal byt zalozeny v prospech banky. V pripade, Ze jedna
z tychto podmienok nie je splnena, banka vystavi akreditiv len na tzv. riziko klienta, t.
J- Z jeho Uverového limitu.

Pri back-to-back akreditive je ve'mi dolezité zosuladit' podmienky tak, aby
mohli byt predlozené dokumenty v rdmci exportného aj importného akreditivu, a preto
to podrobnejSie rozoberieme.

PredloZenie faktr v ramci exportného akreditivu sa moze zdrzat’ v pripadoch,
ked” sa vyZzaduji viza alebo legalizacia zahrani¢nou ambasadou alebo v pripadoch
pouzitia Stitkov, ktoré sa maji pripojit’ ako potvrdenie o tom, ze kontrolu vykonal
nezavisly urad. Aby sprostredkovatel' (prikazca z dovozného akreditivu) mohol
reagovat rychlejsie, je vhodné do dovozného akreditivu zahrnut' dokument, ktory bude
osvedCovat’, ze vyvozca (opravneny z dovozného akreditivu) ozndmil podrobnosti
tykajuce sa dodavky, pripadne mu odfaxoval urcit¢ dokumenty hned’ po nalodeni
tovaru.

Pokial' ide o dopravné dokumenty, v pripade ,realneho“  back-to-back
akreditivu nie su Ziadne problémy, ked’ze sa tovar dodava priamo z miesta dodavatel’a
kone¢nému odberatelovi a pouZije sa ten isty konosament vramci obidvoch
akreditivov. V pripade, ze tovar pride najskor k sprostredkovatel'ovi a potom sa
odosiela kone¢nému odberatelovi, predkladaji sa dva samostatné dopravné
dokumenty. Aby sa predi§lo tomu, Ze sa predlozi pravoplatny dokument v ramci
dovozného akreditivu, ale nepredlozi sa pravoplatny dopravny dokument v rdmci
exportného akreditivu, mdze banka postupovat’ tymto spésobom:

Po dohode sdovozcom ajeho prepravnym agentom sa uzavrie ,,zmluva
0 budticej zmluve, podla ktorej sa prepravca zaviaze, ze po predlozeni dopravného
dokumentu pozadovaného v ramci dovozného akreditivu vystavi pozadovany dopravny
dokument v silade s podmienkami exportného akreditivu. Takyto postup si,
samozrejme, vyzaduje dobry vztah s prepravcom ahlavne je dolezité, aby mal
prepravca potrebné know-how. Okrem toho, ak sa bude poZadovat vystavenie
dopravného dokumentu na rad banky, banka m6ze mat’ tiez kontrolu nad tovarom, ¢o
predstavuje d’alSie zabezpeCenie. Samozrejme, takéto rieSenie ma vyznam len
Vv pripade, ze sa tovar neposiela do nejakej vzdialenej krajiny a ze charakter tovaru
umoznuje jeho 'ahky predaj.

V pripade, Ze opravneny z dovozného akreditivu kryje poistenie tovaru pocas
celej prepravy, akreditiv musi obsahovat’ taki poziadavku na poistné krytie, aby to
zodpovedalo percentualnej vySke poistenia pozadovaného v ramci exportného
akreditivu. Banka odporaca svojmu klientovi — sprostredkovatelovi, aby zabezpecoval
poistenie pocas celej cesty alebo aspon poslednej Casti (v zavislosti od kapnej zmluvy).
Ponuka to niekol’ko vyhod, zktorych mézeme spomenut’ zabezpeCenie potrebnej
kvality poistovacej spolo¢nosti, zabezpecenie obchodnej diskrétnosti a obmedzenie
dokumentarneho rizika.

V pripade pozadovania baliacich alebo vahovych listov mézu byt tieto
predloZzené pod obidvoma akreditivmi, ak sa, samozrejme, tovar neprekladd alebo
neprebal'uje.
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V pripade osvedcenia o pdvode, vyhotoveného konecnym dodavatel'om,
sprostredkovatel’ méze zajst’ do miestnej obchodnej komory (alebo inej kompetentnej
inStiticie) a nahradit’ osvedCenim vystavenym v jeho mene. Takyto postup sa odportca
aj vzhl'adom na diskrétnost’.

Banka sa musi ubezpecit, Ze jej klient moze predlozit' vSetky ostatné
dokumenty pozadované pod akreditivom, ak nie st pozadované v ramci dovozného
akreditivu. Na druhej strane vramci dovozného akreditivu sa mozu poZzadovat' aj
dalsie dokumenty, ktoré sa v exportnom akreditive nepozaduju, napriklad certifikat
zarucujuci dobru kvalitu tovaru, osvedcenie o pdvode a pod.

Ak sa jeden alebo viac dokumentov predklada v rdmci dovozného akreditivu
asucasne aj exportného akreditivu, banka do svojho akreditivu vklada dodato¢né
podmienky, ktoré zamedzia tomu, aby doSlo k prezradeniu urcitych informdcii
0 cenéch a zacastnenych stranach.

Back-to-back akreditiv je na jednej strane vynikajucim nastrojom na
financovanie medzinarodného obchodu, ale vzh'adom na pomerne vysoké riziko pre
banku sprostredkovatel’a je jeho vyuzitie limitované. NavySe st tieto transakcie vel'mi
néro¢né na spracovanie a vyzaduji si mimoriadne skusenosti vSetkych zucastnenych
nielen v realizacii obchodu, obchodného financovania, ale hlavne pri vystavovani
dokumentov.

3.3 Postupenie vynosov

Opravneny moze postapit’ Cast’ alebo aj cely vynos z akreditivu tretej strane
postupnikovi (assignee), ktorou je dodavatel. Postupnik si musi byt vedomy toho, ze
platou dostane len v pripade, Ze exportér dostane platbu v ramci akreditivu, ¢o
postupnik nema pod kontrolou. Postipenie vynosov je neodvolatelné, a preto musia
vSetky strany suhlasit’ s akoukol'vek zmenou. Postupenie vynosov moéze byt
akceptovatel'nou alternativou pre dodavatel'a, ktory by inak pozadoval akreditiv alebo
platbu vopred.

Podla ¢lanku 39 JZP 600 ,,Skutocnost, ze akreditiv nie je oznaCeny ako
prevoditel'ny, neovplyviluje pravo opravneného postapit’ akékol'vek vynosy, na ktoré
moze mat’ alebo na ktoré mu mézZe vzniknit' narok vramci akreditivu, v stlade
s ustanoveniami prislusnej legislativy. Tento ¢lanok sa tyka len postipenia vynosov
a nie postlpenia prava konat’ v ramci akreditivu*.*

V pripade prevodu akreditivu ide o to, aby subdodavatelom bolo umoznené
priame Cerpanie z akreditivu, takze prvy opravneny prevedie svoje pravo predlozit
dokumenty a Cerpat’ z akreditivu na druhého oprévneného. V pripade postupu (cesie)
akreditivnej pohladavky si banka, ktord financuje dodavku, zabezpecCuje vynos
z akreditivu pre seba. Prevod je mozny len v pripade, ze je akreditiv oznaceny ako
prevoditelny, naproti tomu je postup prakticky mozny vzdy. Ako kazdé postupenie, aj
postupenie z akreditivu je voci dlznikovi uéinné len vtedy, ak mu je oznamené
(notifikované). Notifikacia postupenia akreditivnej sumy nezakladd zé&ruku platby
bankou, ktora uskuto¢nila nofitikaciu.

Ako uz bolo spomenuté, postupnik dostane zaplatené — ak — alen ak —
oprévneny (postupca — assignor) dostane platbu v rdmci akreditivu. Postlpenie dava

* Jednotné zvyklosti a pravidla pre dokumentarne akreditivy, vydanie 2007 JZP 600. (2007), s.
43.
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postupnikovi ur¢ita istotu v pripade, ze sa opravneny z akreditivu (postupca) dostane
do problémov, ktoré sa skoncia exekuciou. Napriek tomu, Ze postipenie nedava
postupnikom zaruku platby, moze poskytnut’ uréité zabezpecenie v situacii, kde sa
ocakava, ze platba z akreditivu sa realne uskutocni.

ZAVER

Financovanie na baze akreditivu je oblast’, ktora U nas treba najviac rozvijat’.
Vo vyspelych ekonomikach je bezné, ze ked vyvozca dostane akreditiv, je to pre
banku dostatoéna zaruka, ze ak je schopny zabezpecit' tovar a dokumenty, dostane
zaplatené. Banka teda mdéze poskytnut’ uver a ako zabezpecenie sluzi postipenie
budtcich pohladavok z akreditivu. Ku klasickym formdm financovania, ktoré sa aj
U nas pouZzivaju, patri forfaiting akreditivnych pohl'adavok. V tomto pripade banka
odkupuje uz existujucu pohladavku z akreditivu s odlozenym platenim. Okrem tejto
formy sa u nas vyuzivaji aj dalSie mozZnosti  financovania, ako napriklad
postfinancovanie a diskontovanie akreditivov. Akreditivy sa vyuzivaju aj pri
niektorych sofistikovanych néstrojoch stredno- a dlhodobého financovania, akymi su
exportné a komoditné financovanie.
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